Os principios informadores do contrato
de compra e venda internacional na
Convenciao de Viena de 1980

Judith Martins-Costa ¢ Professora de Direito Ci-
vil ¢ de Teoria Geral do Direito Privado na UFRGS.

Junitis Mariins-Cosia

SUMARIO

Introdugdo. 1."Parte — O)s principios de cardter
axiologico. A) € principio da boa-fé: a.{) distingdo
entre hoa-fé objetiva e suhjetiva; a.2) deveres decor-
rentes da hoa-fé. B) () principio da rozoabilidade:
b.I} caracteristicas; b.2) normas decorrentes do
principio. 2.° Parte - Principios de cardter dogmati-
co. 4) O principio da consensnalidade. a.1) Excegdio &
dispositividade das normas convencionais. B) O prin-
cipio da internacionalidade do contrato. Conclusio.

Introducio

1} Se no plano do dircito interno cresce, pro-
gressivamente. a atengio doutrinaria ¢ jurispru-
dencial ao papel dos principios juridicos na
regulagfio. conformagiio ¢ aplicagio de certos
institutos’. com muito mais razAo. no campo do
direito dos contratos internacionais. os princi-

'O presente trabalho originou-s¢ em seminario
apresentado a disciplina “Contratos do Comércio
Internacional”, coordenada pelo Professor Doutor
Hermes Marcelo TTuck no curso de Doutorado em
Direito da Universidade de o Paulo, maio de 1994,

?1Da vasta hihliografia ver. em especial, Joseph
Esser. Principio v Norma en la Elaboracion Juris-
pridencial del Derecho Privado. trad. de Eduardo
Valenti Fiol. I'd. Bosch. Barcelona. 1969, Ronald
Dworkin, Los Derechas en Serio. trad. de Marta

tustaving. Aricl. Barcelona. 1989, Pietro Rescigno,
“Sui Pancipio Generali del Dintto™, in Rrivista Tri-
mestrale di Diritto e Procedura Civile, anno X1V,
19922 p. 379 Angelo Ialzea, I Principt Generali
del Dinitto™. in Rivista di Diritio Civile_anno XXX VT,
1991, 5. p. 454, Ricardo Guastini. “I principi di di-
nfto”. m I Diritto der Nuovi AMondi, Cedam. Padua.
1994, p. 193 ¢, entr¢ nos. Eros Roberto Grau, A
Ordem Econdmica na Constitnigdo de 1988, Inter-
pretacio e Critica, Ed. Revista dos Tribunais. 1991,
em especial cap, [V,
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pios desempenham papel regulador e formador
de direitos e deveres, além de atuarem, como €
tradicional, para a integracdo € a interpretagfio
dos contratos®.

Essa relevancia dos principios no direito do
comércio internacional se deve, basicamenie, a
uma dupla ordem de fatores: uma que se pode-
Tia Iomear como interna aos proprios contratos
internacionais e outra como externa a estes con-
tratos, ai ligando-se mais propriamente ao pa-
pel dos principios juridicos em si mesmo consi-
derados.

2) No que concerne 4 ordem de fatores aqui
chamada de “interna” aos contratos internaci-
onais, em especial os contratos de compra e
venda, vale lembrar algumas das particutarida-
des que os cercam. E sabido que desde os inici-
os deste século, uma série complexa de fatores
politicos e econdmicos passou a determinar a
intensificagdo do comércio internacional € a
expansio da economia mundial, com base na
agio dos grandes conglomerados transnacio-
nais, especialmente os norte-americanos ; uma
“nova ordem econdmica internacional™ foi inau-
gurada e, nela, a compra e venda joga papel
determinante,

Nessa “nova ordem™ econdmica internaci-
onal, a consideracdo do papel dos contratos de
compra ¢ venda e, conseqiicntemente, da sua
regulacio juridica, tem conduzido a uma série
de problemas: estes se ligam a préopria existén-
cia de bem acabados sistemas juridicos que re-
gulam de modos distintos a compra e venda, as
diferentes concepglics de sistema econdmico,
¢ as diversas ideologias dos governos partici-
pantes. Contudo, a enorme variedade de pro-
blemas ai plasmados — ¢, por igual, as solugles
que vém sendo apontadas — nio deve desper-
1ar a atengfio apenas do especialista em Direito
Internacional. Estes problemas e estas solugfes
acabam, num jogo marcado pela dialética, se
refletindo também nos contratos de compra ¢
venda de direito inlerno®, desenhando, outros-

¥ Ver Withelm Wengler, “Les Principes généraux
du droit en tant que loi du contrat”, in Revue Critique
du Droit International Privé, 1982, p. 17,

* Para o exame critico dessa “nova ordem™ ver
Noam Chomsky, “Novos Senhores da Humanida-
de”, artigo, jonal Folha de Sdo Paulo, Caderno Mais!,
p. 6, 25.4.93 ¢, por igual, entrevista de Bemardo de
Carvalho com o lingllista ¢ escritor nortec-americano
intitulada “Para Chomsky, nova ordem ¢ igual a ve-
tha”, mesmo jornal, ed. de 3.3.91, caderno 2, p. 8.

3 Assim. por exemplo. as clausulas de hardship
que, geradas na pratica do comércio internacional,

sim, questdes de grande indagacgiio no campo
da teoria geral do direito®.

Entre os problemas que peculiarizam os con-
tratos internacionais de compra e venda esti o
que se poderia denominar de “meio ambiente™
onde formados ¢ desenvelvidos’. Particulariza-
o a interligacio econdmica entre paises cujos
pesos politicos, no panorama internacional, sfio
fundamentalmente desiguais — dai decorrendo
as diferentes formas de dominagfo econdmica®
— e a incidéncia de uma imbricada teia de fato-
res ideoldgicos e sociologicos. Paralelamente a
esse especial “meio ambiente” estd a questfio
das fontes normativas dos contratos internaci-
onais, marcada pela pluralidade ¢ insita dinami-
cidade.

4) A questiio das fontes normativas dos
contratos internacionais se liga, umbilicalmen-
te, o problema do jus mercatorum ¢, por exten-
sdio, os principios gerados pela pritica do co-
mércio internacional, Com ¢feito, desde osfins
dos anos 60, fala-se na existéncia de uma nova
fex mercatoria que teria o condio de flexibilizar
as rigidas regras do direito legislado®, uma vez
constituir, esta, “o conjunto de regras e de prin-
cipios consagrados como normas juridicas no
comércio internacional”'®, Contudo, o renasci-
mento do jus mercatorum ndo tem o efeito de
eclipsar a questio das fontes normativas dos
contratos internacionais de compra € venda,
sabendo-se que ainda hoje iniimeros sistemas

séo perfeitamente recebidas nos contratos, civis e
comerciats, de direito interno.

®Tratei de alguns destes problemas, em especial
o3 ligados & fase formativa dos contratos internacio-
nais e 4 responsabilidade pré-negocial em artigo inti-
tulado “As cartas de intengfio no processo formativo
da contratag#o internacional: os graus de eficicia dos
contratos ¢ a responsabilidade pré-negocial™, Revis-
ta da Faculdade de Direito da UFRGS, v. 10, 1994,
p. 3%

" Para estas observagdes consultei Bruno Oppe-
tit, “Autour du Contrat [nternational”, in Droits, 12,
1990, pp. 107 e ss.

¥ Para esse exame ver Noam Chomsky, op. cit.

® Ver, entre outros, René David, “Tl diritto del
commercio internazionale: un nuovo compito per i
legislatori nazionali o una nuova lex mercatoria?”, in
Riv. Dir: Civile, 1976, Parte Prima, p. 577.

1*Conforme a definigiio que Ihe foi dada pela Corte
de Apelagiio de Paris de 13 de jutho de 1989, cit. por
Andrea Giardina, “La Lex Mercatoria ¢ la certezza
del diritto nei commerci € negli investimenti intema-
zionali”, Riv. di dir. inter. privato e processuale, 1992,
3, p. 465.
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admitem a consuetudo como fonte legitima de
producio normativa.

0 que se tem, na verdade, ¢ uma mescla de
modclos de fontes, de um lado o modelo da
pritica, traduzida na expressdo “usos do co-
mércio internacional”, origem da lex mercato-
ria, de outro o modelo da regulamentagiio de
ordem convencional. Em ambos convivem os
principios que, em geral, passam do plano da
pratica para o plano da regulamentago juridica
convencional, sendo, desta forma, recolhidos
ou recebidos pelo direito escrito!!,

Inviabilizado o modelo “purc” de regula-
mentagdo punctual das regras contratuais, em
virtude das préprias especificidades do comér-
cio internacional, admite-se, outrossim, que 2
auséncia de qualquer regulagio poderia con-
duzir a um estado de profunda inseguranga ju-
ridica. Por esta razdo a Comissio de Direito
Comercial das Nagdes Unidas, mais conhecida
pela sigla UNCITRALY, vem ha décadas se
dedicando 4 tentativa de normatizar os pontos
mais polémicos desse comércio, em especial a
arbitragem, o cimbio, a moeda e, de forma parti-
cular, o contrato de compra e venda. A UNCI-
TRAL sc deve a organizagio das convengbes
sobre 0 tema, entre elas a Convengdo de Viena
de 1980, fonte da mais importante regulagio con-
vencional a esse respeito.

5) Importa lembrar que, entre as fontes de
produgio normativa dos contratos internacio-
nais estio as leis uniformes, as condi¢des ge-
rais dos contratos, 0s contratos-tipo ¢ 0s in-
coterms. Como ¢ por todos sabido, as chama-
das leis uniformes resultam de convengdes in-
ternacionais" e pretendem uniformizar as regras

UK, de fato, caracteristica dos principios juridi-
cos o fato de terem sua origem na pritica, ou “direito
costumeiro™. Dai existirern alguns que se situam em
“zona pré-positiva”, sendo progressivamente posi-
tivados seja por intervenglio legislativa, seja por in-
tervenglio judicial, que os “recolhem” e completam ©
seu processo de positivago. No caso do direito in-
ternacional, as leis uniformes, as convengdes ¢ a arbi-
tragem cumprem este papel de recolha e positivaglio.

2 United Nations Comission for International
Trade Law, criada pela ONU em 17 de dezembro de
1962 com a especifica missfio de “fomentar a harmo-
nizagiio e a unificagiio progressivas do direito comer-
cial internacional através da coordenagdio dos trabg-
thos de outras organizagdes; pteparar novas convet-
¢Oes; informar sobre as legislagdes nacionais, inclu-
indo a jurisprudéncia”.

3 S#o consideradas leis uniformes a Convenglio
de Haie, 1955, a Convenclo sobre a lei aplicavel 3

contratuais no comércio internacional, tendo em
conta a diversidade dos sistemas juridicos na-
cionais'. As condigdes gerais dos contratos,
ou condigdes gerais de venda, constituem a
consolidacfio de modalidades usuais na con-
tratagio: sdo “regulamentagdes detalhadas 4s
quais as partes podem se referir em suas nego-
ciagBes” ", facilitando, assim, a tarefa de estru-
turar e redigir 0 instrumento negocial; os con-
tratos-tipo assemelham-se as condigdes gerais
de venda, porquanto constituem, igualmente,
“regulamentagdes ou férmulas padronizadas,
com numerosos pontos comuns, diferindo ge-
ralmente t30-s6 no que tange as particularida-
des de cada ramo do comércio™ . Por sua vez
08 incoterms, express3o que designa os “ter-
mos usuais do comércio intemacional”, consti-
tuem espécie de siimula dos costumes interna-
cionais em matéria de compra e venda, repre-
sentadas por dez siglas, pericdicamente edita-
das pela Cimara do Comércio Internacional, que
indicam certas cldusulas-padrio nesses contra-
tos; estas contemplam outros deveres resultan-
tes do vinculo que n#o os deveres principais
de entregar a coisa e pagar o prego'’.

6) Ora, pelo mero arrolamento das fontes
usuais do contrato de compra e venda interna-
cional ja se pode perceber que, nesta matéria, a
terkléncia € a de unificar ¢ uniformizar as regras
contratuais. A unificacdo, contudo, ndo sofre,
em nossos dias, da pretens3o codificadora oi-
tocentista que buscou sistematizar ¢ reduzir
todo o direito a um mesmo corpus normativo.
Hoje em dia objetiva-sc, mais do que uma unifi-

transferéncia de propriedade na C&V Internacional,
Haia, 1958; a Convengiio sobre Competéncia, Haia,
1958; a Convengfio Uniferme sobre a Compra e Ven-
da Internacional, Haia, 1964; a Lei Uniforme sobre a
Formagfio dos Contratos, Haia, 1964, e a Convengiio
sobre a Compra e Venda de Mercadorias, Viena, 1980,

¥ Estudo interessante sobre o carater normativo
dos tratados internacionais — que constituem, ao
mesmoe tempo, “ato juridico™ e norma — esta em Paul
Reuter, “Le Traité Intemational, acte ¢t norme™, in
Archives de Philosophie du Droit, 32,1987, p. 111,
onde acentuado o seu cardter paradoxal, no gual se
combinam “lei” ¢ “contrato”, prevalecendo, contu-
do, segundo o autor, os aspectos consensuais.

¥ Nesse sentido, Suzan Lee Zaragoza de Rovira,
“Estudo Comparativo sobre os Contratos Internaci-
onais: aspectos doutrindrios e praticos™, in Contra-
tos Internacionais, Ed. Revists dos Tribunais, Sfo
Paulo, 1985, p. 61.

% Idem, ibidem.

17 Assim, Maria Luiza Machado, “Os Incoter-
ms”, in Contratos Internacionais, cit., pp. 143 ¢ ss.
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cacdo, uma uniformizagdo punctual das nor-
mas {principios e regras'®) relativas a certos
setores do comércio internacional, e a certos
tipos contratuais formando, assim, espécies de
microssistemas normativos. Assim OCoITe com a
compra e venda internacional de mercadorias.

7 Em matéria de compra ¢ venda internacio-
nal de mercadorias, uma lei uniforme se aloca
com especial relevincia. justamente porque vem
s¢ mostrando fonte particularmente bem suce-
dida no escopo de permitir 0 desenvolvimento
de um direito contratual internacional uniforme
no setor que pretende regulamentar. E a Con-
vengdo das Nacgdes Unidas sobre os Contratos
de Compra e Venda Internacional de Mercado-
rias, firmada em Viena em 11 de abril de 1980,
Viarios vetores se entrecruzam quando se quer
acentuar as razdes do seu sucesso, 1al como as
elaboradas discussdes que precederam a apro-
vagio de seu texto, a qualidade dos represen-
tantes dos paises signatarios, o proprio nime-
ro de signatdrios, as solugdes de conciliagiio
entre regras originadas nos diferentes sistemas
juridicos dos Estados signatdrios™, o contei-
do inovador de algumas de suas normas?', efc.
Entre esses virios velores estd, porigual, a cir-
cunstéincia de a Convengio ter abrigado fértil
principiologia, por forma a permitir — em razjo
do proprio cariter de certos principios que adota
— a sua propria constante flexibilizagdo, redu-
zindo, por essa via, o0 imobilismo que marca ¢
enrijece, em regra, os textos regulamentares. Dai
a importincia da atengfio, particularizada, a es-
tes principios.

8} Ja do ponto de vista dos principios con-
siderados em si mesmos — 0 que nomeei, acima,
como ordem de fatores externos que justificam

1% Utilizo, agui, a classificagdo proposta por Ro-
nald Dworkin in Los Derechos en Serio, trad. esp.
de Marta Gustavine, Ed. Anel, Barcelona, 1989, pp.
61 ¢ ss ¢, igualmente, por 1.1.G. Canotilho, in Direito
Constitucional, 5*ed., Livraria Almedina, 1991. (vide
nota 39, infra).

12 O Brasil ndlo é signatirio da Convengfio. Na
América Latina & adotada pela Argentina, Chile ¢
Venczuela,

2 Embora a Convengio tenha adotado solugies
de compromisso, a influéneia preponderante ¢ a do
direito norte-americano, em especial a do Uniform
Comercial Code (UCC).

 Tém especial releviincia na compreensfio da
Convenglio, as normas dog artigos 1.° (campo de apli-
caglo ), 14 (formagiio do contrato), 25 (violaglio fun-
damental do contmto) € 55 (critério de fixag3o do
prego niio estabelecido no contrato),

a relevincia dos principios para o estudo da
Convengio de Viena - se pode alinhar uma tri-
plice argumentacdo. Em primeiro lugar, estd a
circunstincia de tradicionalmente ser aponta-
do aos principios ¢ papel de fundamento de
regras ou de um conjunto de outras normas®.
Se por “fundamento” for entendida “a razdio que
justifica” determinada norma, ficil ¢ compreen-
der que os principios constituem, ou devem
constituir, um guia de racionalidade do con-
junto normativo onde inseridos. Asseguram
eles, na verdade, a influéncia de um certo qua-
dro de valorizagio ¢ revalorizagHo na tarefa, ja-
mais esgotada, da construgio de um ordena-
mento juridico.

Em segundo lugar, estd a /inguagem na qual
sdio formulados os principios, em especial os
principios de valor. Embora nfio constitua a va-
gueza seméintica® trago exclusivo dos principi-
os, nfio s¢ pode desconhecer que os termos
que expressam valores possuem uma zona de
indeterminagio semdntica bastante acentua-
da™, o que vem permitir a maior ductilidade na
sua aplicacfio, a vista das circunstincias con-
cretas. Desse modo, a técnica de regulamentar
por principios se aloca, na contracorrente da
técnica de regulamentagio por fattispecie®,
como ens¢jadora de maior flexibilidade ao sis-
tema ou aos microssistemas juridicos.

# Para yma sintese dessa linha de argumentagio,
Ricardo Guastini, op. cit., nola 2, supra, pp. 194 ¢ ss.

3 Uma norma pode ser “vaga™ em virias acep-
¢3¢s. Serd vaga, por exempia, no sentido de que nilo
tem um carnpo de aplicagfio preciso. Bemn assim, serd
vaga no sentido de que € dotada de um conteiido
teleoldgico ou programético, nilo prescrevendo, punc-
tualmente, certa ¢ determinada conduta, nem quais
08 meios que devem ser empregados para que se
atinja o fim ou o valor que indicam.

M Sobre csse tema ver Claudio Luzzati, La Va-
ghezza delle Norme, Ed. Guiffré, Milfio, 1990.

¥ A téenica da regulamentaglo por faftispecie,
também dita “téenica da casuistica™, consiste em re-
gulamentar determinadas matérias, ou determinados
conjuntos de matérias mediante a configuragdo da
hipétese legal — enquanto somatério dos pressupos-
08 que condicionam a estatui¢ho — circunscrevendo
particulares grupos de casos. Af o legislador cria uma
espéeic de repertdrio de figuras ¢ disciplinas tipicas
onde ¢stiio claramente definidos os pressupostos da
cstatuigBo ¢ as suas conseqii€ncias, ou efeitos juridi-
cos. (Sobre este ponto consultei Karl Engish, Intro-
dugdo ao Pensamento Juridico, trad. de J. Baptista
Machado, Ed. Fundag#io Gulbenkian, Lisboa, 3 ed.,
p. 188)
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Por fim, em terceiro lugar. uma circunstincia
que o Direito Comparado bem esclarece. E que,
nos sistemas da civil law, aos principios era
atribuido um papel “exterior” 4 ordem juridica.
meramente destinado a exprimir uma referéncia
a um determinado conjunto de valores, ou a
cumprir uma fungio descritiva. Eram tidos. por-
tanto. como proposi¢des de ordem exclusiva-
mente conceitual, € ndo normativa®™, cuja ori-
gem era basicamente doutrindria ou “cientifi-
ca”. Isto porque os ordenamentos de origem
romanistica se construiram, nos altimos duzen-
tos anos, dc forma fortemente atada a lei escri-
ta, de origem parlamentar, como font¢ primordi-
al de produciio juridica. Diferentemente, no sis-
tema da common law, vinculado a dicgdo juris-
prudencial como fonte principal da produgio
do direito, os principios provém da pratica e
estdo inseridos na propria estrutura lécnica
do sistema como guias de comportamento, reti-
rados pelo juiz dos casos precedentes”. Seu
papel ¢, pois, indiscutivelmente normativo.

Ora, em razfo do contigio, via a pratica do
comércio internacional, entrc as duas familias
Jjuridicas, progressivamente a acepgio norte-
americana de “principios” foi ingressando na
cultura dos juizos arbitrais. Assim ¢ demonstra
Bruno Oppetit em primoroso estudo em que in-
dica decisdes que, passo a passo, fizeram re-
curso aos “principios gerais do direito interna-
cional privado” como “normas fundamentais
que devem reger as transagBes internacionais™
ou “principios gerais do direito integrantes da
lex mercatoria” ®,

Nesta perspectiva, quando elaborada a Con-
vengdo de Viena, ja os sistemas de tradigio ro-
manistica estavam preparados. do ponto de vis-
ta juscultural, a atribuir aos principios um papel

* Assim, Bruno Oppetit, Les principes géné-
raux en droit international privé, Archives de Philo-
sophie du Droit, 32, 1987, pp. 180 ¢ 181,

¥ Sobre este tema ver Ronald Dworkin, op. cit,,
pp. 61 e ss. ¢ Camille JaufTret-Spinos, Comment Juge
le Juge Anglais?, in Droits, v. 9.°, 1989, pp. 58 ¢ ss.

B Op. cit., pp. 181 e 182. Assinala o auior a
variedade da terminologia emprestada, nas decisdes
arbitrais. & estes “principios gerais”, ora vistos como
“normas fundamentais que devem reger a organiza-
¢do e o funcionarmento das sociedades anénimas™,
ora como “principios gerats fundamentais”, ora como
“principios gerais formulados pela jurisprudéncia
arbitral”, e ainda como “principios gerais amplamen-
te admitidos como rectores do direito comercial in-
terngcional™ e “‘principios gerais aplicaveis 4s rela-
¢les econdmicas internacionais™.

verdadeiramente normativo e até mesmo como
uma fonte autdnoma de produgio juridica. Sua
positividade estava plenamente reconhecida
desde o momento em que as Cortes nacionais
os utilizaram como fundamento de decisdes™.

Ao fazer expresso recurso aos principios,
como se vera, delineia a Convengdo ndo 56 um
modelo bastante flexivel para o direito da com-
pra e venda internacional, como um modelo jus-
tificadamente ancorado na pritica preexistente,
por forma a afastar os perigos de uma constru-
¢Ho eminentemente doutrindria. Correndo o ris-
co da arbitrariedade, ouso afirmar que a Con-
vengdo ¢ informada por dois grandes grupos
de principios. De um lado, o que indicarei por
principios juridicos de valor®, Ai estiio 05 prin-
cipios da boa-fé objetiva e o da razoabilidade.
De outro, o que chamarei de principios de ca-
rdter dogmdtico: sdo os principios da consen-
sualidade e o da internacionalidade do contra-
to. Os quatro principios constituem o objeto
deste comentario.

1.2 Parte — Principios de cardter axiologico

Indica a Convengdo de Viena, na segunda
alinea do art. 7, que as questdes respeitantes
as matérias regulndas na presente Convengiio
e que ndo sdo expressamente resolvidas por
ela serdo decididas segundo os principios ge-
rais que a inspiram ou, na faita destes princi-
pios, de acordo com a lei aplicdvel em vir-
tude das regras de direito internacional

¥ Na matéria ver, igualmente Philippe Kahn, “Les
principes généraux du droit devant les arbitres du
commerce international”, Journal du Droit Interna-
tional, 1989, 1, p. 305.

¥ Discutem alguns a precisiio da expressiio “prin-
cipios de valor”, na medida em que todos os princi-
pios juridicos teriam cardter axiologico. A observa-
¢do se liga, fundamentalmente, 4 propria polissemia
do termo “principios”, que em acepegdo larguissima &
empregada para designar tanto os principios expres-
sos em lei quanto os inexpressos, as maximas de
conduta, standards de comportamento € até axio-
mas. Concordando com a assergiio segundo a qual os
principios, quaisquer que sejam, traduzem, em mai-
or ou menor medida, certos valores, consigno toda-
via, a distingdio entre os “principios de valor” (por
exemplo, os principios da boa-fé, da razoabilidade,
da moralidade) os “principios de carater dogmatico™,
gerados por construgio doutrinaria (exemplificativa-
mente, o chamado principio da agdo, no processo
civil, o principio do consensualismo, em matéria con-
fratual, o da sanagdo do nulo, no direito civil ¢ admi-
nistrativo), por entender que existe uma distingdo de
grau na carga valorativa. Essa €, nos primeiros, ime-
diata, ¢, nos segundos, mediata.
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privado’.

Como se vé, os principios gerais que 2 in-
formam tém supremacia sobre a lei aplicdvel
segundo os cinones de direito internacional
privado, a qual s6 ser4 chamada em cariter su-
pletive®?. Devem, portanto, os problemas sur-
gidos do contrato ser resolvidos precedente-
mente com base nos principios nela inscritos, a
partir dela produzidos ou dela deduzidos®,
Assim os principios da boa-fé objetivae o da
razoabilidade.

A) O principio da boa-fé

Consigna a primeira alinea do art. 7 da Con-
venglo que, na sua interpretagio, “ter-se-4 em
conta o seu carater internacional, bem como a
necessidade de promover a uniformidade da sua
aplicacfo e de assegurar o respeito da boa-fé
no comércio internacional "*. Estio ai indica-
dos dois principios (o do cardter internacional
€ 0 daboa-€) e uma diretiva (a da promogio da
uniformidade na aplica¢io das regras conven-
cionais®). A respeito da parte assinalada do

¥ Grifos meus,

3% Mesmo no direito francés, onde o peso do exe-
getismo s¢ faz sentir ainda em nossos dias, relata
Bruno Oppetit significativo arrét de Cour de Cas-
sation pelo qual se estabeleceu que poderiam impor-
s¢ ao juiz francés des principes de justice universelle
considérés dans 'opinion frangaise comme doués
de valeur internationale absolue. Tal acordio, ji an-
tigo (Civ. 23 mai 1948, Lantour, D. 1948, 357, nota
Lerebous-Pigeonniére) ¢ que restou por muito tem-
po isolado, poderd, talvez, segundo o autor, ser hoje
renovado, considerando-se o consenso doutrindrio
no sentido de existirem, 4 volta dos codigos nacio-
nais, principios cuja forga obrigatoria € reconhecida ¢
cuja aplicaglio ¢ realizada. (in Les Principes Géné-
raux en Droit Intermational Privé, Archives de Phi-
losophic du Droit, 32, 1877, p. 187).

* Anota Philippe Kahn estarem ai inseridas “di-
rectives assez flouées pour leur contenu positif, mais
claires pour leur contenu négatif: ne pas faire appel
aux droits nationaux — ni utiliser un pointillisme qui
conduirait 4 nicr la bonne foi”, in Convention de Vi-
enne du 11 avril 1980. Caractéres et Domaine
d'application, Droit et Praticque du Commerce In-
ternational, T. 15, 3, p. 397.

¥ Grifos meus.

* Alguns autores promovem distingfio entre prin-
cipios ¢ diretivas. Enquanto aqueles teriam um forte
contetdo axiologico, direcionando o intérprete 4 con-
cretizaglio de um velor, como a boa-fé, 0s bons cos-
tumes, 0 comportamento razodvel, etc., as diretivas,
ou policies visam a orientar o intérprete na diregiio de
um objetivo de ordem politica, social ou econdmica.
Pode-se exernplificar com normas do direito brasilei-

texto acima reproduzido, fundamental &, desde
logo, distinguir entre o conceito de boa-fé ob-
Jetiva e de boa-fé subjetiva, em especial tendo
em conta que os juristas brasileiros, salvo raras
excegbes, acostumaram-s¢ a operar apenas a
segunda acepcio.

a.1) Distingdo entre boa-f¢ objetiva e sub-
Jetiva

A expressdo “boa-fé subjetiva” denota “es-
tado de consciéncia® ou convencimento indi-
vidual de obrar (a paric) em conformidade oo
direito (sendo) aplicdvel, em regra, ao campo
dos direitos reais, especialmente em matéria
possesséria”™®. Diz-se “subjetiva” justamente
porque, para a sua aplicag#o, deve o intérprete
considerar a infengdo do sujeito da relagio ju-
ridica, o seu estada psicoldgico ou fntima con-
vicgdo. Antitética a boa-fé subjetiva estd a ma-
f¢é, também vista subjetivamente como a inten-
¢ao de lesar a outrem.

Ja por “boa-fé objetiva™ se quer significar —
segundo a conotagdo que adveio da interpreta-
a0 conferida ao pardgrafo 242 do Codigo Civil
Alem?io, de larga forca expansionista em outros
ordenamentos e, bem assim, daquela que lhe é
atribuida nes paises da common law", — mode-
lo de conduta social, arquétipo ou standard
juridico segundo o qual “cada pessoa deve ajus-
1ar a sua propria conduta a esse arquétipo,
obrando como obraria um homem reto: com
honestidade, lealdade, probidade™?. Por este
modelo objetive de conduta Ievam-se em con-
siderago os fatores concretos do caso, tais
como o sfatus pessoal e cultural dos envolvi-
dos, nio s¢ admitindo uma aplicagfio mecinica
do standard, de tipo meramente subsuntivo.

1o: o art. 40 da Lei n.° 8.078/90 (Cddigo de Defesa do
Consumidor) contém principios tais como o da boa-
f¢ ¢ 0 da vedag¥io do abuso (incisos III, in fine e V1,
primeira parte) ¢ diretivas, tais como a da proteglio
a0s inferesses econbémicos dos consumidores {ca-
pub) e a do incentivo 4 criaglo, pelos fornecedores, de
meios cficientes de controle de qualidade ¢ seguranca
dos produtos e servigos (inciso V),

% Conforme aludi no artigo “Crise ¢ Modifica-
¢lio da Idéia de Contrato ne Dirsito Brasileiro™, in
Revista Direito do Consumidor, v. 3, Editora Revis-
ta dos Tribunais, S¥o Paulo, 1992, p. 141.

¥ Para essc exame ver Dawson, J. The General
Clauses Viewed from a distance ¢ F. Kesskr ¢ E.
Fine, Culpa in Contrahendo, Bargaining in Good
Faith and Freedom of Contract: a comparative stu-
dy, in Harward Law Review, 1977, p. 401.

¥ A expressdio ¢ de Emesto Wayar, in Derecho
Civil - Obligaciones, Tomo I, p. 19.
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A expressdo “boa-f¢ objetiva” se despren-
de, portanto, da pesquisa da intencionalidade
da parte, de nada importando, para a aplicagio
do principio. a sua consciéncia individual no
sentido de ndo estar lesionando direito de ou-
trem ou violando regra juridica. O que importa é
a consideragdo de um padrdo objetivo de con-
duta, verificivel ¢m certo tempo, em certo meio
social ou profissional e em certo momento his-
tdrico®.

a.2) Deveres que decorrem da hoa-fé

Do principio geral da boa-fé objetiva nas-
cem, em matéria contratual, outros principios,
como o da responsabilidade € o da tutela da
confianga legitima, e certos deveres de condu-
ta aos quais as partes ¢stdo adstritas mesmo se
ndo explicitados, estes deveres, no instrumen-
to contratual. J4 antes de expressamente con-
sagrado pela Convengdo de Viena, o principio
da boa-f¢ vinha sendo aplicado nas relagdes
comerciais internacionais como “principio ge-
ral do direito contratual integrante da lex mer-
catoria”. Foi enunciado, por exemplo, em 16 de
outubro de 1979, no célebre “caso Norsolor™,
Na espécie, afirmon a Cimara do Comércio In-

* Fundamental para esta compreensfio é o dis-
critne entre os principios € as regras, ambos espécies
do género “norma juridica™. Segundo Dworkin, am-
bos t€m a mesma substincia, distinguindo-se, contu-
do, entre si, em fungio das diversas dimensdes de
sua atuaglio. As regras sdo aplicaveis como disjunti-
vas -- isto €, ou se aplicam ou n3o se aplicam - con-
forme haja ou ndio a correspondéncia extra entre a
hipotese abstratamente previsia e o fato conereto.
Se os fatos que sfio previstos abstratamente pela
regra se configuram, ou bem a norma incide ¢ projeta
eficicia. ocorrendo, ai, as conseqiéncias da estatui-
¢io. ou bem ndo incide, ¢, entiio, de nada importa a
sua existéncia (rectius: previsio normativa) para a
decisfio do aplicador da lei. Obedecem, portanto, ao
critério do tudo ou nada. Diferentemente, os princi-
pios juridicos de valor nfio estabelecem “conseqlién-
cias™ que possam operar antomaticamente quando
satisfeitos os pressupostos absiratamente previs-
tos. Isto porque obedecem, os principios. & dimen-
sde do peso e do valor, ndo apontando apenas a um
tipo de decisfic em particular. Podem, portanto, se
assim o indicarem as circunstincias concrelas, ser
afastados em razdio da colidéncia com outro princi-
pio (Dworkin, op. cit.. pp. 75 € s3). Assim opera o
principio da boa-[¢ objetiva. Néo € “pensavel” a sua
aplicagio se adotado o criténio proprio s regras. As
circunstincias concretas sio determinantes € vincu-
lantes da acfio do intérprete, que deve pesa-las ¢ va-
lora-las complessivamente.

* Referido por P. Kahn, op. cit., p. 321. Este
caso vem reproduzido na Rev Arb. 1983, e comenta-

ternacional que o principio exprimia ndo ape-
nas um estado psicolégico, o conhecimento ou
a ignorancia do fato (acepgiio subjetiva), mas
indicava referéncia aos #sos, auma “regra mo-
ral de comportamento”. A boa-fé na acepgio
objetiva traduzia, assim, determinadas exigén-
cias de comportamento que poderiam ser re-
conduzidas ac principio geral da responsabili-
dade, por forma a conduzir, no caso concreto, a
aplicaciio das regras concernentes a responsa-
bilidade contratual por ruptura do ajuste, € o
conseqiiente dever ressarcitorio d parte preju-
dicada pela ruptura.

Outros casos, recolhidos da pratica do co-
mércio internacional, bem demonstram a extre-
ma abrangéncia do principio da boa-fé. Na ver-
dade, este se pde como uma concha hospedei-
ra de uma imensa gama de deveres. No “caso
Amco™!, o principio da boa-f¢ foi consagrado
como gerador do dever de ndo-contradigio, o
qual vem indicado, em certos sistemas, pelo
brocardo venire contra factum proprium, atu-
almente reconduzido, nos sistemas da civil law,
a boa-f¢é objetiva. Efcitos similares s3o atingi-
dos, no sistema anglo-saxfo, pelas regras da
estoppel”,

Como se v€, este principio, além de atuar
como cinone hermenéutico, importa na criagiio
de deveres para as partes, deveres estes que,
numa relaciio contratual, se alocam a latere dos
deveres principais”? — na compra e venda, o
dever de transmitir o dominio, para o vende-
dor, ¢ de pagar o pre¢o, para o comprador. Na
Convengdo estd poste, como cinonge herme-
néutico, no art. 7, retrocitado. Suas conseqiién-
cias, no que concerne A criagio, conformagio e
regulagdo dos direitos ¢ deveres laterais po-
dem ser vislumbradas nos seguintes artigos:

do por Goldman, mesma revista, p. 379,

' Ref in Journal du Droit International, 1981,
p- 914 ¢ aludido por Kahn, op. cit., p. 323.

0 principio do venire contra factum proprium
indica & proibigio de se beneficiar de suas proprias
contradigdes em detrimento de outrem. Seu campo
primordial de aplicaglio & o direito processual, embo-
ra nflo se restrinja a este. No sistema da common law
€ conhecido sob a denominagfio de estoppel, tendo a
fungio de flexibilizar o formalismo processual ve-
dando 4 parte que, por suas declaragdcs, sua atitude,
seus atos, enfim, conduziu a outra parte a modificar
a sua posiglo em seu proprio detrimento.

41 Assim, Clovis do Couto ¢ Silva, “O Principio
da Boa-fé no Dircito Brasileiro ¢ Portugués™, in £s-
tudos de Direito Civil Brasileiro e Portugués, Ed.
Revista dos Tribunais, S8o Paulo, 1988, p. 43,
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—art. 27: prevé o direito da parte que comu-
nicou, notificou ou avisou a outra, € cujo aviso,
comunicagio ou notificagiio se atrasou ou re-
cebeu equivocada transmissdo, prevalecer-se
de tal cornicaco desde que ela tenha sido feita
“por um meio adequado as circunstincias”,

—art. 32, 1 : contém o dever de aviso, que
incumbe ao vendedor, de comunicar ao com-
prador que expediu as mercadorias, se estas nfo
estiverem “claramente identificadas para os fins
do contraio”;

—art. 32, 2 ; prevé o dever de diligéncia,
que incumbe a0 vendedor, quando estiver obri-
gado a tomar providéncias para ¢ transporte
das mercadorias, devendo “celebrar os contra-
105 necessarios para que o transporte seja efe-
tuado até o lugar previsto, pelos meios de trans-
porte apropriados ds circunstdncias e nas con-
di¢des usuais de tal transporte”;

—art, 32, 3 : assinala o dever de informar,
que incumbe ao vendedor, relativamente &s con-
digdes para o estabelecimento do seguro sobre
a mercadoria vendida, se ndo estiver obrigado
a subscrever, ele préprio, uma apélice de segu-
ro de transporte;

—art. 35, 1 e 2, alinca d: prevé os deveres de
guarda, custodia e adequade acondiciona-
mento das mercadorias, 0s quais incumbem ao
vendedor;

—art. 35, 2 : regula o dever, incumbente ao
vendedor, de adequar as mercadorias vendi-
das ds finalidades do contraio;

—arnt. 35, 3eant. 36, 1 ¢ 2 : assinala dever de
garantia, no caso, o de garantir a coisa vendi-
da contra riscos;

art. 3%, 1: contém o dever {que incumbe ao
comprador) de examinar as mercadorias rece-
bidas em prazo breve, “tendo em conta as cir-
cunstincias™**;

—anl. 46, 1: registra o dever, incumbente ao
comprador. de agir com lealdade na execuciio
do contrato e conseqiiente proibi¢io do venire
contra factum proprium — que € um principio
decorrente da boa-fé objetiva*’ — sob pena de

* Aqui se nota a atuaglio, scmpre in concreio, do
principic da boa-fé objetiva: a sua aplicagfio jamais
prescinde do exame das circunstincias objetivas do
caso. Para o exame punctual da obrigagio de exami-
nar as mercadorias, vide Ben Abderrahmane, “La
Conformité des marchandises dans la Convention de
Vienne du 11 avril 1980 sur jes contrats de vente inter-
nationale de marchandises”, in Droit et Pratique du
Commerce International, v. 15,4, 1989, pp. 555 e ss.

4 Comentei a aplicagdo do principio no direito

perder o direito a exigir, do vendedor, a execu-
¢do das suas obrigagdes contratuais;

—art. 54 ; assinala o dever de diligéncia,
que incumbe ao comprador, para que as finali-
dades do contrato sejam plena e eficazmente
alcangadas;

— art. 62: contém o dever de lealdade, in-
cumbente ao vendedor, na execugio do contra-
to, sob pena de incidir, como ocorre para o com-
prador, a vedagio do principio do venire con-
tra factum proprivum,

—art. 68 : prevé o dever de informar, acargo
do vendedor, sobre o risco de perda, deteriora-
¢do ou perecimento das mercadorias, se tal ris-
co conhecia ou “deveria saber”, sob pena de
inversdio da regra do risco contratual;

—art. 77: prevé o dever de cooperar com g
contraparte para o bom adimplemento do con-
trato e de tomar as medidas necessdrias para
ndlo aumentar o seu prefuizo, traduzindo o que
no direito anglo-saxfio & conhecido como duty
of mitigate; o credor deve tomar as medidas
necessarias e razodveis, 4 vista das circumstén-
cias, 0 que o traduz, também, como manifesta-
¢io do principio da razoabilidade;

— art. 79, 4: prevé o dever de informar, a
cargo de ambos os figurantes da relagdo con-
tratual, quaisquer fatos impeditivos da execu-
¢4o das obrigagSes contratuais ¢ os seus efei-
tos no cumprimento do contrato.

Como se observa, ¢é extenso o rol dos deve-
res que decorrem da boa-fé ¢ cuja quebra pode
conduzir inclusive 4 configuragio do inadim-
plemento contratual, mesmo quando prestada
a obrigacdo principal. Constitui, nesse sentido,
uma fonte de otimizacdo da conduta contratu-
al®, tendo em vista o pleno e eficaz atendimen-
to da finalidade para a qual foi criado o vinculo,
qual seja, o adimplemento contratual.

E caracteristico dos principios juridicos,
além da multifuncionalidade que lhes ¢ propria,
a interconexfio com outros principios ou regras
pertencentes ao sistema ou microssistema onde
inseridos. Nessa perspectiva, articula-se i boa-
f¢ objetiva o padrio do comportamento razod-
vel ou standard da razoabilidade.

bragileiro in “O Principio da Boa-f€”, Revista Ajuris,
v. 50, p. 207, Porto Alegre, 1990.

 Sobre os principios juridicos de valor como
“fontes de otimizag#o™ de condutas ver, por todos,
Robert Alexy, “Sistema Juridico, Principios y Ra-
26n Prictica™, in Revista Doxa, Universidad de Ali-
cante, 1988, p. 143.
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B) O principio da razoabilidade

O principio da razoabilidade traduz o stan-
dard da reasonable person, uma das mais im-
portantes contribuigdes do direito norte-ameri-
cano a Convengfo. Este nfo vem expresso, cons-
titnindo, portanto, o que a doutrina nomeia por
“principic inexpresso ou implicito”. O fato de
ndo estar expresso nfo Ihe retira a forga vincu-
lante ¢ o seu perfil ¢ deduzido de regras que
permeiam toda a Convengdio.

Segundo anata Clovis do Cauto e Silva’’, o
conceito de “irrazoabilidade” de certa conduta
ou de certa disposigiio contratual deve-s¢ 4 cri-
a¢do dos tribunais judicidrios norte-americanos
que, mesmo antes da adogio, pelo Uniform
Commercial Code, do conceito de unconscio-
nable®, “manipulavam a aplicago das leis ou
fatos para impedir resultados intoleraveis em
certos contratos de adesdo”. Desta forma, por
construgdo jurisprudencial, foi ¢laborado o con-
ceito de “clausula ndo razoavel” o qual “permi-
tiu que se pudesse considerar, no direito ameri-
cano, nfo escrita a disposi¢do contratual que
ferisse a “consciéncia™® ou atribuir ao juiz o
direito de reduzir-lhe os efeitos a quase nada™™.

b.1) Caracterizagdo

Na substidncia do conceito de clausula irra-
zoavel estd um parimetro de conduta, o da ra-
zoabilidade. Standards constituem arquétipos
exemplares da experiéncia social concreta que
sdo chamados a atuar juridicamente, ou através
de principios ou através de cldusulas gerais,
proporcionando ao intérprete um critério de
aplicabilidade do conjunto normativo. Existen-
te o principio ou a clausula geral, o intérprete &
reenviado ao standard, o qual, por isso, nio
permite visualizagfio in abstracto, sendo de
dogmatizacdo invidvel.

Poder-se-ia afirmar que o padriio da razoa-
bilidade constitui a tradugfio do “senso co-
mum”, vale dizer, do que ¢ tido, como em certas
circunstancias, em certo momento ¢ em certa
comunidade (seja nacional, cultural, profissio-
nal ou outra) como racional, equilibrado, pru-
dente ou sensato. Também € conceito para ser
concretizado: sua aplicagHo se faz, como a do
principio da boa-f¢ objetiva, sempre 2 vista das

*"In O Principio da Boa-f¢ e as Condi¢des Ge-
rais dos Negocios, ap. cit., p. 31.

®UCC, parigrafo 2-302.

** Enfre aspas, no original.

*® Clovis do Couto e Silva, ob. por ultimo cit., p.
32,

circunstingias concretas do caso ¢ das finali-
dades da existéncia da propria relagdo contra-
tual. No contexto da Convengfio, devem ser ti-
das em conta, na sua aplicagdo, as circunstin-
cias € as peculiaridades do comércio internaci-
onal, ¢, inclusive, de cada setor econbmico deste
comércio: as circunstincias do comércio de ae-
ronaves sdo, por certo, diversas daquelas do
comércio de produtos agricolas, ¢ cada uma
delas deve ser, em particular, considerada®.

b.2)} Normas decorrentes dao principio

O principio geral da razoabilidade admite
numerosas variantes, v.g., o padrio da pessoa
razodvel, o do comportamento razodvel, o da
disposicdo contratual razodvel, o do prazo
razogvel. Expressa-se, de maneira especial, nas
seguintes disposigdes:

—arl. 8, 1 : contém norma de interpretagio
das declaragtes de vontade e comportamenio
das partes, levando-se em conta a intengfo do
declarante “quando a outra parte conhecia on
ndo podia ignorar tal intencAo”, vale dizer, quan-
do, razoavelmente ou segundo o senso comum,
ndo seria licito 4 parte para a qual dirigida a
declaragfo ignorar o sentido que a contraparte
lhe teria querido dar: trata-se, pois, de referén-
cia A vontade cognoscivel, forgando as partes
“auma maior responsabilidade na sua atuagdo,
que ¢ scbretudo exigivel no dominio do comér-
cio intemacional”¥;

—art. 8, 2 : o arquétipo do comportamento
razodvel estd ai expresso na medida em que,
inaplicavel a norma de interpretacio do para-
grafo anierior, por qualquer circunstincia que
obste a pesquisa da intengio do declarante
devem as declaragdes e os comportamentos
serem inierpretados “segundo o sentido que
Ihes teria dado uma pessoa razodvel, com qua-
lificagdo idéntica 4 da contraparte e colocada
na mesma situagio”. Como s percebe, de pou-
co importa, aqui, a pesquisa da intengdo do
agente. O que deve o intérprete verificar ¢ se,
razoavelmente, a tal ou qual declaragio ou a
certo comportamento poderia ser atribuido de-
terminado significado. Para tal verificagio es-
tard ainda o standard vinculado 3 identificagio
entre a qualificagio (profissional, técnica, cien-

%! Ver, nesta Revista, Vera Maria Jacob de Frade-
ra, “O Conceito de Inadimplemento Substancial no
art. 25 da Convengiio de Viena de 1980...”

*2 Assim, Maria Angela Bento Soares ¢ Rui Ma-
nuel Moura Ramos, Contratos Internacionais— Com-
pra e Venda, Cliusulas Penais, Arbitragem, Ed. Li-
vraria Almedina, Coimbra, 1986, 39.
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tifica. cultural) da contraparte € a do seu para-
metro, idénticas, ainda, as situagdes obijctivas
€ Concretas;

—art. 8. 3 : contém explicitagiio das normas
de interpretagio antes aludidas. Para determi-
nar a intengiio da parte (parigrafo 1) ou concre-
tizar o standard da pessoa razodvel (paragrafo
2), o intérprete deve considerar “todas as cir-
cunstincias pertinentes” ao caso, “nomeada-
meni¢ as regociagdes que possam ter havido
cntre as partes, as prdiicas que se tenham esta-
belecido entre elas, os usos ¢ todo ¢ qualquer
comportamenio ulterior das partes”;

—art. 35, 1, b: trata de regra de execugio
contratual, considerando as mercadorias “con-
formes ao contrato”, entre outros requisitos, s¢
“forem adequadas a qualquer finalidade espe-
cial gxpressa ou tacitamente levada ao conheci-
mento do devedor no momento da conclusio
do contrato”, salve se resultar das circunstén-
cias que o comprador “nio confiou na compe-
téncia e apreciagdo do vendedor, ou que nio
era razedvel de sua parte fazé-lo”. Em outras
palavras se, no momento da conclus3o do con-
trato, o comprador leva ao conhecimento do
vendedor, expressa oun tacitamente, ceria finali-
dade especial do contrato ¢, 3 vista disto, rece-
ba as mercadorias, estas ndo serdo tidas como
boas a0 adimplemento se 0 comprador invocar
€ provar que ndo poderia, ou seria irrazodvel,
de sua parte, confiar no vendedor,

—art. 38, 3 : tem-se 0 caso em que o stan-
dard da razoabilidade informa certos prazos
contratuais. Trata a norma da hipdtese de mer-
cadorias reenviadas em tréinsito ou reexpedi-
das pelo comprador ¢ deve ser entendido 4 luz
da norma contida no paragrafo 1 do mesmo ar-
tigo, segundo o qual compete a0 comprador
“examinar as mercadorias ou faz€-las examinar
num prazo tio breve quanto possivel”. Contu-
do, havendo a reexpediciio ou 0 reenvio, e des-
de que o comprador nio “tenha tido razoavel-
mente a possibilidade de as examinar”, conhe-
cendo o vendedor ou devendo conhecer a pos-
sibilidade do reenvio ou da reexpedicio, tem-se
a faculdade, ao comprador, de ver diferido o
exame ai¢ a chegada das mercadorias ao novo
destino;

— art. 39, 1: outra hipotese em que o stan-
dard da razoabilidade informa a consideragiio
de prazos contratuais. Substitui-se aqui, pela
flexivel normatizagio do standard, a rigidez da
fixagio de prazos decadenciais, comuns nas le-
gislagOes cstatais, na medida em que se extin-

gue, para o comprador, o dircito formativo ex-
tintivo de deniincia, ocorrendo a falta de con-
formidade das mercadorias ao pactuado, se este
ndo a denunciar. precisando a sua natureza
“num prazo razodvel a partir do momento em
que a constatou ou deveria ter constatado™;

~art. 43, 1 : trata, por igual, de caso de extin-
¢dodo dircito formativo extintivo de deniincia,
no caso de o comprador, em prazo razodvel, nfio
denunciar ao vendedor o direito ou a pretens3o
de terceiro eventualmente incidentes sobre o
objeto contratual,

-art. 46, 3 : versa o direito do comprador de
exigir do vendedor que supra a falta de confor-
midade entre a mercadoria recebida e aquela
prevista contratualmente. Tal direito serd obs-
tado, contudo, se for “irrazodvel” o suprimento
da falta contratual, “tendo em conta todas as
circunstincias” . Caso, portanto, em que tam-
bém é necessdria a concretizacdo, devendo a
Jjurisprudéncia internacional apontar, mediante
casuistica, as hipéteses de irrazoabilidade do
dever de reparar a falta contratual;

~art. 48, 1 : direito do vendedor de reparar
qualquer falta as suas obrigagdes, mesmo ul-
trapassado o prazo de entrega das mercadori-
as, ¢lidindo, assim, a resoluclio. Contudo, tal
direito s6 se configura se atendido o padriio da
razoabilidade, uma vez que ¢ obstado se o atra-
so for irrazoavel e se tiver causado ao compra-
dor prejuizos também irrazodveis. Trata-se de
uma espécie de inadimplemento relativo, asse-
gurado, ac compradot, a indenizacio pela mora;

- art. 48, 2 : insere outra vez o padrio do
prazo razodvel no que concerne ao dever de
resposta do comprador frente 3 demanda, do
vendedor, de receber a aceitaghio expressa da
execucdo;

—art. 49, 2, a: trata do direito 3 resolugio,
por parte do comprador, no caso da falta de
entrega das mercadorias no prazo suplementar
concedido no art. 47, 1. Se tais mercadorias fo-
ram entregues, ainda que tardiamente, o exerci-
cio da resolugiio ¢, contudo, obstado, se ndo
exercitado em prazo razodvel, contado a partir
da entrega efetiva;

- art. 60, a: trata do dever de colaborago
para ¢ ¢fetivo adimplemento do contrato. Além
de decorrer do principio da boa-fé objetiva, tal
dever deve ser razoavelmente exercido, tendo
em conta a finalidade do contrato, nfio poden-
do o comprador praticar atos que cbstem ou
dificultem a entrega das mercadorias, por parte
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do vendedor;

—art. 65, 1: novamente o prazo razoavel é
exigido em matéria de especificagiio de merca-
dorias. pelo comprador. Se esta ndo tiver data
acordada. deve ser efetuada em prazo razoavel
a partir da recepcdo do pedido, pelo vendedor,
sob pena de o direito a especificar ser conferi-
do ao vendedor,

—art. 79, 1: é regra geral em matéria de exo-
neragio da responsabilidade por danos. Ado-
ta-s¢ aqui a teoria da causalidade adequada, a
qual toma por padrio o fato ou ato que poderia
ser razoavelmente esperado.

Na Convengfio de Viena convivem, com os
principios e standards acima examinados, ain-
da outros principios, o da consensualidade ou
auséncia de forma e o da interpreta¢io segun-
do a internacionalidade dos contratos.

2.* Pante — Principios de cardter dogmdtico

Se endossada em carater absoluto a posi-
¢do segundo a qual todo e qualquer principio
teria cariter valorativo, ndo teria sentido fatar
em “principios de carater dogmatico”. No con-
texto deste comentario, contudo, parece-me jus-
tificavel a distingdo. Os principios antes comen-
tados vieram. como se viu, da pritica do comér-
cio internacional, sublinhando valores consen-
sualmente aceitos neste universo. J4 o princi-
pio da consensualidade ¢ ¢ principio do cariter
internacicnal da Convengiio (este tipificando
mais propriamente uma diretriz) sdo principios
de claboragio doutrindria; ai € mais rarefeito o
carater axioldgico, tendo maior peso o papel que
Jjogam na dogmatica contratual em causa. Em
relagfo a estes dois principios, diferentemente
dos precedentes, ndo se pode falar na influén-
cia do direito norte-americano, uma vez ser o
primeiro tradicional em alguns sistemas da civil
law ¢, o segundo, tipico dos contratos interna-
cionais ha longa data.

A) Principio da consensualidade

Conforme 2 tradi¢io que ¢ de certa forma
comum aos sistemas da civil law e da common
law, 0 contrato de compra e venda internacto-
nal prescinde de exigéncias de forma™. Vigora,
pols, 0 principio do consensualismo, ou da
consensualidade, do qual € contraponto o prin-
cipio do formalismo.

Para os efeitos da Convengidio de Viena, a
forma escrita nfo é exigida sequer ad prabatio-
nem, consoante o art. 11, segundo o qual “o
contrato de compra e venda nfo tem de ser con-

B C. Civ. Bras., art. 81, in fine ¢ art. 129.

cluido por escrito nem de constar de documen-
to escrito e ndo esta sujeito a nenhum outro
requisito de forma”, A regra se completa com a
indicagio, no mesmo texto, de que “o contrato
pode ser provado por qualquer meio, inclusive
aprova testemunhal”,

A adogio deste principio se deve A circuns-
tdncia de, na vida internacional, n3o raro origi-
narem-s¢ contratos nos modernos meios de
comunica¢io que nem sempre propiciam o re-
gistro por escrito®, A auséncia de forma escri-
ta, contudo, tem o defeito de ensejar grande
inseguranga. Por isso € que, embora a Conven-
¢do consagre o consensualismo, reconhece a
circunstincia de grande parte dos contratos
concluir-s¢ por escrito, em razdo da necessida-
de de seguranca nas relagdes juridicas. A Con-
vencdo indica, nessc particular, que “o termo
‘escrito’ abrange as comunicagdes enviadas por
telegrama ou telex” (art. 13). Por analogia, a ex-
pressiio engloba também aquelas enviadas por
telefax ou por qualquer outro meio eletrénico
que reproduza a escrita.

a.l) Excegdo a dispositividade das normas
convencionais

Contrastando com a dispositividade da
maior parte das normas da Convengdo® estd o
art. 12, o qual leva em conta que, embora privi-
legiado o principio do consensualismo, alguns
Estados nacionais consagram, em seu direito
interno, o principio inverso, qual seja, o do for-
malismo, prescrevendo imperativamente a for-
ma como condigdo de validade, ou, por vezes,
de eficicia do ajuste™. Por esta razio, a solu-
¢do de compromisso do art. 12, o qual abre aos
Estados que o adotam a possibilidade de, feita
a declaragio de ndc-aceitacio da forma livre,
prevista no art. 96%, n3o aplicarem as disposi-

* Conforme Maria Angelz Bento Soares € Rui
Manuel Moura Ramos, op. cit., p. 43.

¥ Dispde o art. 6 que “as partes podem excluir a
aplicagic da presente Convengio ou, sem prejuizo
do disposto no artigo 12, derrogar qualquer das suas
disposicdes ou modificar-lhe os efeitos™

* O ordenamento civil brasileiro contempla hi-
poteses em que a forma é elemento de validade, por-
que conceme com a substincia do negdcio (vg., a
hipétese prevista no art. 134, II), e outras em que &
tdo-somente requisito de cficdcia, visando 4 publici-
dade do ajuste. Se se tratar de requisito que a lei
imponha tio-36 para a publicidade do contrato, este,
ausente a forma determinada pela lei, ndio ¢ nulo, mas
ndo terd eficAcia perante terceiros.

7 Art. 96 “Qualquer Estado contratante cuja le-
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¢Bes que consagram a liberdade de forma nos
casos em que wma das partes tenha o seu esta-
belecimento nesse Estado. Essa €, segundo o
artigo 6, a inica norma rigorosamente cogente
da convencio, nfo podendo as partes a derro-
garem nem modificarem os seus efeitos.

B) O principio da natureza internacional
do contrato

O ant, 7, precedentemente transcrito, con-
tém ainda relevantissimo cnone de interpreta-
¢do que reveste a globalidade do contrato. E o
principio (ou a diretriz) atinente ao atendimento
do cariter intemacional do instramento nego-
cial. Anotam Maria Angeia Bento Soares e Rui
Manuel de Moura Ramos que essa diretriz “¢
conseqiéncia do proprio cscopo da iniciativa e
constitui a bem dizer uma exigéncia da sua na-
tureza™*®, pois, 4 toda evidéncia, interpretacio
que ndo levasse em conta tal cardter “frustraria
de todo a obra uniformizadora, fazendo retro-
gredir a situacio ao estidio anterior de conflito
— se nfio ji entre leis nacionais diferentes, entre
distintas versdes de uma ordenagio que se quer
comum”¥®,

Trata-se, como se vé, de principio que de-
corre da prépria natureza do contrato interna-
cional. N3o necessitaria, nesta perspectiva, se-
quer estar previsto de forma expressa, valendo
aqui a conhecida ligio de Esser, segundo o qual
existem principios cuja justificaciio decorre, “de
1a naturaleza de 12 cosa ¢ de Ja institucién res-
pectiva, y constituyen una pieza funcionalmen-
te necesaria de toda solucion concreta que entre
en este circulo comin de problemas™®,

Com isto se quer significar que todos os
aspectos que peculiarizam o contrato de com-
pra e venda internacional, concernindo 4 sua
particular natureza — em especial a importincia
dos usos e de certos principios formados pela

gislaglio exija que os contratos de compra ¢ venda
scjam concluidos por escrito ou constem de docu-
mentos escritos, pode declarar em qualquer momen-
to, de acordo com o artige 12, que qualquer disposi-
o dos artigos 11 ¢ 29, ou da segunda parte da pre-
sente Convenglio, que permita umna forma diversa da
forma escrita para a conclusfio, modificaglio ou extin-
¢io por acordo dum contrato de compra e venda, ou
para qualquer proposta contratual, aceitagdo ou ou-
tra manifestago de intenglo, se ndo aplica desde que
uma das partes tenha o seu estabelecimento nesse
Estado™.-

S Op. cit., p. 35.

3 Idem, ibidem.

%1n Principio y Norma en la Elaboracion Juris-
prudencial del Derecho Privado, op.cit., p. 7.

pritica e consolidados ou reconhecidos pela
jurisprudéncia dos foros internacionais - de-
vem conformar a interpretacio a ser conferida
As normas convencionais ¢ s disposigbes con-
tratuais, nos casos concretamente considera-
dos. E de fundamental importdncia, nesse sen-
tido, a conexdo entre este principio e o stan-
dard da razoabilidade, pois indica que a con-
crecio do Gltimo deve levar em conta o que ¢
razodvel ndo num certo pais, mas no meio pro-
fissional dos contratantes, qual seja, a comuni-
dade comercial internacional.

Por outro lado, a insergdo do principio, co-
nexionado a0s demais, antes aludidos, permite
aos arbitros a elaboragio de uma consistente
teia de deveres que devem reger o comércio
internacional, tais como o dever de informar o
co-contratante, o dever de minimizar os danos,
o de garantir certos riscos, o de nfio-contradi-
¢do, etc.®.

O principio do carter internacional do ajus-
te tem, por igual, considerdvel peso na avalia-
¢fo ¢ interpretagio de certos institutos, recebi-
dos na Convengilo através de uma verdadeira
“mistura de tipos™ ou de regras tipicas dos di-
reitos pertencentes s diferentes familias juridi-
cas, em especial as da civil law e da common
law*_ Estes, comumente, s¢ desprendem pro-
gressivamente de sua pureza original — assim
entendida a conformago particular que tém em
cada ordenamento particularmente considera-
do - passando a constituir tipos relativamente
novos que, por sua vez, influenciam o direito
interno®. A circulagiio de modelos juridicos,
caracteristica de nossa ¢poca, rejeita o volun-
tarismo, porque 0s ¢clementos de ordem socio-
idgica tém ai papel preponderante. Serd dificil,
sendo impossivel, que um determinado concei-

¢ Assim, Philippe Kahn, op. cit., p. 397.

 Exemplificativamente, a expressfio “boa-fé”,
em matéria contratual, adquirc diferente significado
quer se trate do direito alem#o, quer se trate do dirci-
to francés. Neste, ¢ nos que seguiram a sua matriz,
esta historicamente vinculada ao principio do con-
sensualismo, 4 idéia de obrigatoriedade da promessa,
que vem do direito candnico. Ja no direito alemio,
liga-se 4 concepgiio da obrigagiio como um processo,
onde convivem, ao lado dos deveres principais, os
deveres laterais de conduta, derivados do mandamen-
to de agir com lealdade.

ST 0 que se vé, vg., do acordio do TIRGS pu-
blic. in RITIRGS v. 97, p. 397, Rel. Des. Ruy Rosa-
do de Aguiar Jr., que acolheu a doutrina da violagio
antecipada do contrato, ndo prevista expressamente
na jegislaghio brasileira.
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to juridico receba. em mais de um sistema, idén-
tica compreensdo. Por isso os intérpretes da
Convengiio nio devem perder de vista a diretriz
do carater intcrnacional, sob o risco de inter-
pretarem as suas normas com 0s dculos. para
este efeito deformantes, da pré-compreensdo®™
que ihes ¢ dada desde o direito interno.

Conclusdo

O direito, em qualquer uma de suas mani-
festages, traduz uma experiéncia pritica, razio
pela qual, no seu campo, a “aderéncia ao real”
s¢ ple como uma necessidade ineludivel. A ana-
lise dos principios informadores da Convengio
de Viena sobre a compra ¢ venda internacional
de mercadorias bem evidencia, ao meu ver, o
papel da pratica comercial na construgo de um
modelo dindmico de solugio das concretas si-
tuagdes problematicas, por forma a conduzir o
seu iniérprele a uma permanente revisdo das
regras juridicas que contém,

Nesta perspectiva se pode concluir com uma
dupla afirmativa, a primeira dela dizendo respei-
to aos aspectos intrinsecos da Convengido, a
segunda referindo-se aos seus aspectos extrin-
secos, notadamente no que diz respeito 4 rele-
vincia do seu estudo para os juristas brasileiros.

No que diz com a primeira das asscrtivas,
importa ultrapassar ¢ maniqueismo que por ve-
zes ainda assalta aos estudiosos e concluir que
a Convengdo ndo é nem “boa” nem “ma” —foi o
acordo possive!. em face das objetivas condi-
¢Ocs vigentes a época de seu nascimento. Acen-
tua. com procedéncia Justin Sweet. em andlise
comparativa entre a Convengdo ¢ o Uniform
Comercial Code norte-americano, fonte de ex-
pressa inspiragio para véarias normas da Con-
vengdo que. naquele “o esfor¢o de unificagdo
era {...) bascado sobre uma lingua comum, so-
bre uma comum tradigfio juridica, sobre uma
formacdo juridica relativamente uniforme, so-
bre a exisiéncia de leis similares, sobre praticas
comerciais relativarnente comuns; se fundamen-
tava, além do mais em uma f¢ comum em vm
sistema de mercado, na autonomia privada, em
um sistemna judiciario familiar e conhecido e sobre
uma reconhecida exigéncia de umiformidade™ .

Ja a Convengdo operou sobre base cultural
diversa: a presenga de Estados com diversos

® Para 0 exame da nog3o de “précompreensio”,
vide, por todos. Joseph Esser. Precomprensione ¢
scelta del metodo nel processo di individuazione del
diritto. Trad. italiana de S. Patli e G. Zaccana. Edizi-
oni Schientifiche Italiane. Camenno, 1983,

S 0p. cit..p 303,

sistemas juridicos, freqiientemente pouco co-
nhecidos aos Estados de diferente tradigio, a
presenca de Estados com sistemas econdmi-
cos também diversos e nfo raro contrapostos,
a diversidade dos patamares de desenivolvimen-
to econdmico, sistema’s politicos distintos ¢ com
freqiiéncia contrastantes, alguns Estados corti
problemas de integragfio regional, nio sendo
de olvidar-se, ainda, o fato da desconfianga de
alguns paises em relagfo as precedentes con-
vengdes que haviam imposto o dominio comer-
cial das nagdes mais potentes.

O que resultoun, portanto, foi uma sefugdo
de compromisso. Esta, longe de ser um defeito,
pode ser vista como um grande beneficio da
Convengdio aos proprios direitos nacionais. O
dir¢ito comparado demonstra que, mesmno quan-
do ocorrem circunstincias politicas que permi-
temn a recepgdo integral de um sisterna juridico
por outro, mesmo assim, 0§ coStumes nacio-
nais, preexistentes a recepgdo, conformam ¢
modificam ¢ direito recebido. Esta solugdo de
COMpromisso, 2o incorporar os principios aci-
ma indicados, tende a aumentar o grau de cfici-
éncia das normas convencionais. Para isto, é
preciso, contudo, que os principios que a infor-
mam sejam bem compreendidos e eficazmente
utilizados.

No que se refere aos aspectos extrinsecos
da Convenclio, perspectivados da sua relevin-
cia entre nos, cabe considerar que, muito em-
bora nio sgja o Brasil signatario da Conven-
¢do, o seu estudo s¢ reveste, como bem salien-
tou Ruy Rosado de Aguiar Jr.%, de dupla im-
portincia entre nds. De um lado, essa regula,
além dos contratos de compra ¢ venda de mer-
cadorias celebrados entre partes gue tenham o
seu estabelecimento em Estados signatarios
(art. 1.9, 1, a), também os contratos aos quais se
aplicam, pelas regras do direito internacional, a
lei de um Estado contratante (art. 12, 1, £). Sabe-
se que a Lei de Introdugdio a0 Codigo Civil Bra-
siletro determina que, “para qualificar ¢ reger as
obrigagdes, aplicar-se-a a lei do pais em que se
constituirem”, assentando que “a obrigagio
resultante do contrato reputa-se constituida no
lugar em que residir o proponente” {art. 9, ca-
pute§ 2.°). Ja por ai se percche que, em caso de
compra e venda de mercadorias celebrado en-
tre parte estabelecida no Brasil ¢ parte estabe-
lecida, v.g.. na Argentina, “provindo desta a
proposta de negécio. a nossa regra de direito

% fn “A Convengiio de Viena (1980) e a Resolu-
¢do do Confrato por Incumprimento™, Revista da
Faculdade de Direito da UFRGS, v. 10, 1994, p.7.
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internacional privado faz incidir sobre o contra-
to a lei deste outro pais contratante, a qual serd
porisso aplicavel, na formado seuart 1°,1, 5.7

De outro lado, acentua o mesmo autor a re-
levéincia do seu estudo porque a Convenglo,
“reproduzindo estruturalmente o regime juridi-
co vigente no Brasil, introduz principios e crité-
rios modernos - como o da boa-f¢ objetiva —
para a regulagio ¢ a interpretagio dos contra-
tos de compra ¢ venda, que bem nos podem
servir de pardmetro € orientagfo doutrindria on
legistativa™®. A essas judiciosas observagdes
acrescentaria ainda o fato de o Tratado de As-

7 Idem. ibidem.
8 Y dem, ibidem.

sun¢iio, firmado no Ambito do Mercosul, ter
consignado, em seu art. 1.°, a adogfio de com-
promisso entre o5 Estados-Membros, a fim de
viabilizar a livre circulagfio de bens entre os seus
territdrios, para o que deverfio 0s mesmos, har-
monizar a sua legislacdo, notadamente no que
diz com o direito das obrigacfies e dos contra-
tos. Neste esforgo, os principios da Conven-
¢do de Viena certamente serdo considerados,
senfo como um modelo, a0 menos como um
parimetro para a elaboraglio do conjunto nor-
mativo concernente 4 compra e venda entre 0§
paises do Cone Sul.
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